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JAKARTA, KOMPAS.com - Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia (AAJI) berharap
roadmap asuransi jiwa Indonesia mendapat dukungan dari pemerintah.

Ketua Dewan Pengurus AAJI Budi Tampubolon berharap, nantinya ada peta
Jalan terkait industri asuransi yang disusun oleh pemerintah

“"Road map AAJI biar jadi yang pertama. Harapannya, nanti akan ada road map
yang disusun pemerintah bersama asosiasi lainnya,” kata dia dalam konferensi
pers Rabu (20/4/2022)

Baca juga: AAJI Luncurkan Roadmap Industri Asuransi, Tata Kelola dan
Transtormasi Digital jadi Sorotan

la menambahkan, di negara ASEAN lain umumnya peta jalan industri asuransi
dibuat ole pemerintah

Awalnya, roadmap industri asurans! ini tercetus setelah melinat kecenderugan
negara-negara ASEAN lain. Sedikit catatan, Indonesia masuk dalam ASEAN
Insurance Council (AIC) bersama dengan 10 anggota lain.

TERPOPULER
Budi menjelaskan, negara-negara yang memiliki tingkat penetrasi asuransi

lebin baik misainya Malaysia, Singapura, dan Thalland telah memiliki peta jalan
industri asuransinya.

Pengusana Sawit Beberkan
Kejanggalan Penetapan
Tersangka Korupsi Migor

Bacajuga: AAJL Kini Pengawasan OJK di Pasar Modal dan IKNB Lebin
Terintegrasi

Anjok Tajam, Ini Rincian Harga
“Indonesia ini hebat, karena posisinya ada di tengan tetapi belum memilii peta Emas Hari Ini di Pegadaian
Jalan industri asuransi. Olen sebab itu, sekarang kami buat.” papar dia.
Harapannya, dengan adanya peta jalan Industri asuransi ini dapat mendorong
penetrasi asuransi mendekat negara tetangga lainnya. AS hingga Inggris "Walkout®
dari Pertemuzn G20, Sri
Mulyani: Bukan Kejutan bagl

Dalam perjalanannya nanti, AAJI tentu tidak memiliki hak untuk mengikat
apalagi memberikan sanksi. Namun demikian, i menjamin road map ini telah
menampung aspirasi dari para anggota asosias). Sebab, anggota asosiasi juga
turut menyusun peta jalan ini

Mudk Lebaran 2022, Menhub

Macet di Gerbang Lebin dari 1

Km, Tarif Tol Digratiskan

“Ini bukan produk AAJI tetapi produk industri asuransi jiwa. Itu dibuktikan ey

dengan adanya keteriibatan anggota AAJI melalul orang yang dikirim dan

tergabung dalam working grup,” tandas dia. Penasaran dengan Skor
Kreditmu? Ini Cara Mengecek

81 Checking Secara Oniine

Baca juga: AAJI Berharap Dewan Komisioner OJK Terpilih Membawa Solusi
bagi Masalah Industri Asuransi
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Asosiasi Asuransi Jiwa Indonesia
(AJJI) menyusun peta jalan atau

roadmap bisnis asuransi. Sasaran
bisnis asuransi tergambar
sebagai berikut:

etua Dewan Pengu-
si Jiwa Ind

| PETA JALAN ASURANSI JIWA |

AAJI TINGKATKAN KUALITAS INDUSTRI

Bisnis, JAKARTA — Industri asuransi jiwa mulai menyiapkan peta jalan atau roadmap untuk mengokohkan peran sektor itu.
Dengan aset yang mencapai Rp600 triliun, pefa jalan diharapkan mampu membawa sektor itu ke arah lebih baik.

atan struktur permodalan, pe-
kualitas

Denis Riantiza Mellanova
denis.meilanova@bisnis.com

rK:i].‘mnannknasudal'nflllmgkat
densitas

dan

asuransi jiwa

heh,

(AAJI) Budi Tam-

pubolon mengata-

kan bahwa industri

asuransi jiwa di Indonesia masih
menghadapi sejumlah tantangan,
seperti masih rendahnya penetrasi
pasar dan densitas asuransi jiwa
hingga kebutuhan untuk berinovasi
dalam menghadapi era perkem-
bangan teknologi yang disruptif.
Oleh karena itu, AAJI menilai di-

kualitas manajemen operasional
dan sumber daya manusia, serta
peningkatan perlindungan dan
pelayanan nasabah.

Dari cakupan tersebut, ada tiga
tujuan utama perumusan
roadmap ini, antara lain menja-
dikan industri asuransi jiwa ma-
kin bertumbuh dan memberikan
perlindungan ke seluruh masya-
rakat Indonesia, makin sehat dan

negara tetangga,
kami sudah modelkan kira-kira
industri ini akan seberapa besar,
beribu-ribu triliun,” kata Budi.

di level 1,9%, jauh lebih rendah
dibandingkan dengan negara te-
tangga, seperti Singapura sebesar
9,5%, Thailand 5,3%, Malaysia
5,4%, dan Vietnam 2,3%.

Harapan kami peta
jalan akan bantu
industri asuransi jiwa
untuk bertumbuh
lebih baik.

tribusi lainnya, termasuk digital,

fitur yang sederhana, mudah
dimengerti, dan terj;
“BTN Pruteksn merupakan
perwujudan dari komitmen IFG
Life untuk menghadirkan produk-
produk yang berbasis proteksi.
Kerja sama ini juga merupakan
sebuah awal bagi kaml untuk

Life siap hadir mendampingi serta
memberikan perlindungan terha-
dap risiko yang mungkin terjadi
dalam perjalanan hidup mereka.

perlukan suatu inisiasi transformasi berkuali'as dalam berperan dan Melalui madmap ini, AAJI  akan ambil proporsi yang tidak IFG Life adalah teman yang akan
industri melalui p peta i dalam d terwujudnya indus-  kecil,” katanya. selalu menjaga masa depan para
jalan untuk mendomngakselemsl kualitas hidup masyarakat, serta tri asuransi jiwa Indonesia yang Dalam kesempatan lain, PT Asu-  nasabah, agarmapberja]ansaual
per dan dicintai oleh dan berdaya saing tinggi ransi Jiwa m; (IFG Life) meng-  dengan keinginan mereka,” ujar
kualitas industri asuransi jiwa. “Kami ingin lihat bukan cuma  di sektor jasa donesi produk  Direktur Utama IFG Life Harjanto
“Tahun lalu, industri asuransi tapi makin Budi i porsikanal  barunya sebagai hasil kerja sama  Tanuwidjaja melalui siaran pers,
jiwa membukukan total aset un-  sehat dan berkualitas. Masih ingat ~ distribusi digital di industri asuransi ~ dengan PT Bank Tabungan Negara ~ Kamis (21/4).
tuk pertama kali tembus Rp600 ada perusahaan anggota tumbuh  jiwa akan semakin meningkat (Persero) Tbk., yaitu BTN Proteksi. Tak hanya memberi pertang-
triliun. Aset segitu belum punya luar blasa habis itu tiba-tiba ko- dalam 5—10 tahun ke depan Kerja sama ini merupakan bagian ~ gungan jiwa, kata Harjanto, BTN
peta jalan. Harapan kami peta laps. Munglunpenumbuhanndak Namun, kanal dan  dari i IFG Life sebagai  Proteksi memberikan manfaat asu-
jalan akan bantu industri asuran- ~ sehat, tidak berkualitas,” katanya.  keagenan masih memiliki peran  perusahaan asuransi yang mem-  ransi kumulatif untuk kondisi catat
si jiwa untuk bertumbuh lebih AAJI bermimpi dengan peta penting sebagai kanal distribusi benkanpxmeksxdxsemptalnpan tetap sebagian, atas kehilangan
baik karena peta jalan arah yang  jalan ini setidaknya tingkat pe- ~utama di industri asuransi jiwa paranasabah  atau kehil fungsi dari setiap
mesti dituju suda.h lebih jelas,” netrasl dan densms asuransi jiwa “Kalau bicara tenaga pemasar, dan masyarakat. bagian tubuh.
ujar Budi dalam K pers, dil mampu agen dan b akan se- BI'NPrmeksamempakanpmduk Hal ini sebagai bagian dari komit-
Rabu (20/4). level di sejumlah negara-negara lalu ada. Tapi 5—10 tahun asuransi jiwa yang memberikan  men IFG Life untuk memberikan
Budi melanjutkan, oadmapun- ~ di Asean. dari sekarang, kanal- proteksi sebesar uang asuransi layanan berbasis proteksi yang
tuk 25 tahun ke depan ini kanal dis- jika nasabah atau tertanggung  tepercaya, dan terlengkap, serta
mencakup beberapa i yangmeng-  mengedepankan kepentingan nasa-
hal, yaitu akibatkan cacat tetap total, cacat  bah melalui transparansi informasi

semakin...

Pengembangan produk dan layanan

asuransi jiwa berkelas dunia dengan

mengedepankan customer centricity,

customer protection, dan digital

experience.

Target:

® Peningkatan literasi

eningkatan inklusi

@ Peningkatan premium

® Peningkatan kepuasan pelanggan
dan proteksi pelanggan

Misi: Menjadikan
industri asuransi jiwa

dunia.
Produk yang terinte-
grasi dengan produk
KPR nonsubsidi
milik Bank
BTN ini
memi-
liki

Visi

Mendorong transformasi industri asuransi jiwa
dan seluruh pemangku kepentingan di dalamnya untuk melampaui

Pilar A

sertai sasaran dan batasan.

Sehat dan berkualitas

Pilar B

Peningkatan operational excellence
indutri asuransi jiwa melalui
penguatan tata kelola dan
manajemen risiko.

Target:

© Penguasaan ekosistem good

corporate governance (GCG).
© Adopsi/penerapan IFRS 7/PSAK 74
© Peningkatan operational
excellence

dan memberikan manfaat lebih,
demi mewujudkan visi menjadi
perusahaan asuransi jiwa dan
kesehatan terbaik di Indonesia.
Bagi para nasabah BTN
ingin mendapatkan perlindungan
dari IFG Life dengan menambah-
kan BTN Proteksi pada produk
KPR nonsubsidi yang dipilihnya,
nasabah hanya perlu menambah
Rp33.000 per bulan untuk men-
dapatkan manfaat asuransi hingga
Rp350 juta. Masa pertanggungan
untuk BTN Proteksi ini ada-
lah 1 tahun, tetapi dapat
diperpanjang hingga usia
56 tahun. B

ndonesia

Pilar C

Dicintai oleh masyarakat

Penguatan permodalan dan portofolio

investasi
Target:
© Penguatan struktur permodalan

@ Pertumbuhan imbal hasil investasi

! 9 inisiatif dan 27 program \

Akslerasi

digital
melalui pengembangan
infrastruktur dan TI

6 inisiatif dan 16 program
Enabler D

Dukungan pemerintah dan regulator dalam
mendorong dan menjaga pertumbuhan dan
stabilitas industri

! 3 inisiatif dan 6 program \

Penguatan peran asosiasi dan peningkatan
kolaborasi stakeholders dalam mendukung

pertumbuhan industri

BISNIS/ILYAS

Sumber: AAJ
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Investor Berinvestasi Reksa Dana Bisa
Sekaligus Dapat Proteksi Asuransi
Jiwa

Laporan Wartawan Tribunnews.com, Yanuar Réezql Yovanda

TRIBUNNEWS.COM, JAKARTA - PT Syai

Baca juga: Konektitas Kunci Apiikasi investas! Reksadans
Bidit Rain Perghargasn

Gaya Elegan untuk Tiap
Tujuan

Baca juga: Dewa United FC Dilatih Ni Maizar, Reksa Mauiana
Berambisi Tembus Skuad Utama

Tkian untuk Anda: Seluruh Ind
mudah diobati (fihat di sini)
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FWD Insurance dan Kredit Pintar Sediakan Proteksi
Risiko Jiwa dan Kesehatan Nasabah Pinjol

Iidup masyarakat masa kini, sehingga asuransi menjad: mudah diakses.
Baca Juga : Kanal Disitribusi Asurans! Jiwa Naik Pesat, Nasib Agen?
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Respons Gugatan Melawan Hukum, Simak Berikut Penjelasan Asuransi Jiwa Sinarmas (LIFE)

HIANIVIINGd UEIRGIanjuLan
Jakarta, 7 September 2021

Z Sawit
é Sumbermas
/g Sarana

Karya Nyata Untuk Neger

Recommendation
EmitenNews.com - PT Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG (LIFE) beroperasi nommal. Tuntutan perbuatan melawan hukum (perdata) atas
perseroan di Pengadilan Negeri (PN) Jakarta Pusat (Jakpus) tidak berpengaruh. Pasalnya, perseroan bukan merupakan pihak yang Gelar RUPST. Mitratel (MTEL ) Usul Dividen 70
secara aktif terlibat dalam proses lelang tersebut Persen dari Laba Tahun Lalu Rp1, 38 Triliun
Ya, saat ini tengah berlangsung proses lelang aset milik Hermanto Wangsajaya oleh PT J-Trust Olympindo. Lelang dilakukan melalui T
Kantor Pelayanan Kekayzan Negara, dan Lelang keluarga almarhum Hermanto Wangsajaya yaitu Nelly Hotmawati
menggugat proses lelang aset tersebut, dan tidak ada kaitan dengan perseroan,” tutur Leony Samosir, Corporate Secretary Asuransi THSG Betah Dalam Rentang Konsolidasi, Akhir
Jiwa Sinarmas MSIG Pekan Cermati Saham Berikut

2jem yang lalu

Tidak disangkal, Nelly Hotmawati sebagai penggugat mengajukan gugatan perdata di PN Jakpus dengan nomor perkara

No.204/Pdt G/2022/PN Jkt Pst. Gugatan itu, dilatari penolakan klaim meninggal dunia asuransi jiwa kredit atas nama Alm Hermanto
Wangsajaya, peserta asuransi tertanggung yang telah menerima fasilitas pembiayaan dari PT J-Trust Olympindo selaku pemegang
da perseroan

Jaga Harga Saham, CGS CIMB Sekuritas Telah
Beli Saham GOTO Rp Miliar

polis

Dasar penolakan klaim meninggal dunia asuransi jiwa kredit atas nama Hermanto Wangsajaya m
hatan sebelum pertanggungan asuransi berlaku namun tidak diinf:
pada surat permintaan asuransi jiwa (SPAJ). Kalau informasi material itu, disampaikan Hermanto Wangsajaya saat pengajuan
asuransi, maka keputusan pengajuan asuransi akan ditolak.

ul adanya fakta, dan informasi

material mengenai iwayat ke an Hermanto Wangsajaya e ” v
e ¥ ey IHSG Berpeluang Kembali Uji Resistance 730/

Akhir Pekan Pantau Saham Bank ini

Sebelum gugatan perdata itu diajukan, pada 4 Desember 2019, penggugat yaitu Nelly Hotmarwati, istri atau ahli wans Alm Hermanto
Wangsajaya telah mengajukan gugatan perdata (wanprestas pus dengan registrasi perkara Nomor Saratoga (SRTG) Pecahkan Rekor, Bagi-bagi
No.757/PDT.G/2019/PN.Jkt Pst soal penolakan klaim atas nama Hermanto Wangsajaya Dividen Rp&14 Miliar

16 jom yang Lah
Terhadap gugatan perdata (wanprestasi) it, PN Jakpus telah memutuskan gugatan wanprestasi tersebut batal demi hukum, dan g i
Asuransi Jiwa Sinarmas MSIG tidak melakukan pelanggaran hukum, Selanjutnya, penggugat mengajukan banding melalui
Pengadilan Tinggi DKI Jakarta dengan putusan menguatkan putusan PN Jakpus, "Namun hingga saat ini, penggugat tidak
mengajukan kasasi, maka putusan Pengadilan Tinggi DKI Jakarta telah berkekuatan hukum tetap," tegasnya. (*)

Author:J §
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Perluas Layanan, KiikDokter Jalin Kerja
Sama Strategis dengan WE+

s Rta Marias

JAKARTA, investor.id - KiikDokter baru-baru ini menjalin kerja
sama dengan perusahaan iayanan ifestyle asuransi WE-=
Kolaborasi strategis ini diharapkan dapat mempermudah akses
masyarakat untuk masuk ke ekosistem kesehatan digital

KikDokter merupakan salah satu platform kesehatan digital di
Indonesia dan merupakan anak perusahaan T Kalbe Farma
Tok Sementara WE« adalah layanan ifestyle asuransi dengan
konsep penjualan oniine melalui perangkat lunak (apikasi ponsel
pintar yang berbasis Android dan IOS di Indonesia dengan
mengoptimalisasi Al(Artificial Inteflegence) untuk melinat
kebutuhan pengguna lebin spesifik WE didukung oleh ijin
pialang asuransi PT. Proteksi Pradana yang terdaftar dan diawasi
oK

Pada tahap awal, kerja sama KikDokter dan WE= dwujudkan
dalam bentuk layanan telekonsultasi. Pengguna WE= akan dapat
melakukan telekonsultasi dengan dokter kompeten dari
KikDokter melalui apiikasi WE=. Di Aplikasi WE- juga akan ada
fitur penebusan obat yang terintegrasi dengan KikDokter.

Ke depannya, kedua perusahaan juga ingin memperiuas
cakupan layanan. Tujuannya tak lain untuk memberi nilai tambah
bagi pengguna

Salah satu caranya dengan lebih membuka akses masyarakat
secara luas untuk menjangkau jasa asuransi dengan mudah
Produksi asuransi yang ada i WE= akan tersedia melalui
aplikasi KiikDokter

Inisiatif awal kerja sama KikDokler dan WE- dimulai di bulan
Ramadan. Selain dianggap sebagai momen yang tepat karena
bertepatan dengan bulan suc, masyarakat Indonesia juga akan
menyambut perayaan idulftri

Dengan perkiraan pemerintah bahwa pemudik tahun 2022 ini
mencapai lebih dari 80 juta pemudik, maka kemungkinan
terjadinya peningkatan kebutuhan dokter dan kesehatan
meningkat selama momen ini. Berdasarkan pengalaman, terjadi
peningkatan akses kesehatan, dari sisi konsultasi kesehatan dan
Kiaim asuransi, di periode menjelang dan sesudah Idulfii

KikDokter memandang WE sebagai mira penting. Kerja sama
ini dilandasi dengan kesamaan visi dan semangat keduanya
untuk memberikan kemudahan Iayanan di bidang kesehatan bagi
masyarakat

WE= selama ini dkenal sebagal penyedia layanan ifestyle
asuransi secara online. WE= telah menjadi salah satu pionir
marketplace asuransi sejak 2018 Pengguna dapat mengakses
Iayanan melalul apiikasi ponsel piniar berbasis Android dan I0S.
Dengan dukungan Al (Artficial Intelligence), WE= dapat melinat
kebutuhan pengguna secara spesifik sesual karaktenistinya
masing-masing.

Sementara itu, KikDokler berusaha mempermudah akses ke

Iayanan kesehatan yang lengkap secara digital. KikDokler
jssa hingga

kebutuhan sepert obat dan vitamin

Nilai yang sama itu membusat kerja sama ini dapat terealisasi
dengan mulus. KikDokter dan WE berkolaborasi untuk saling
melengkapi

"Kami tentu menyambut positif kerja sama ini, karena KikDokter
dan WE+ memilii value dan harapan yang sama di dunia
kesehatan.” kata Direktur Utama KiikDokter Hendra Tiong.

a juga berharap sinergi KiikDokter dan WE- ini bisa bermanfaat
bagi masyarakat. Harapannya, kualitas kesehatan masyarakat
juga meningkat

CEO WE-, Fifi Henirawati Hoo, menambankan “Kerjasama
strategis ini sesuai dengan visi WE= untuk memberikan akses
proteksi, khususnya layanan kesehatan yang mudah dan
transparan, yang merupakan hak seluruh warga®

Editor - Euis Rita Hartati (euis_somadi@yahoo.com)
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JAKARTA, KOMPAS.com - Emak-emak memilii peluang sukses dengan cara
berwirausaha Berdasarkan catatan darl Kementerian Koordinator Bidang

X masuk ke dalam
ditandai dengan geliat dari para pelaku Usaha Mikro, Kecil, dan Menengah
(UMKM) seiring dengan kondisi pandemi Covid-19 yang semakin terkendali,

Tercatat sebanyak 84,8 persen UMKM telah beroperasi secara normal
Didukung oleh pemanfaatan piatform digital, praitik usaha dari rumah dengan
mudah dapat dilakukan termasuk oleh para ibu rumah tangga atau yang sering
disebut sebagai mompreneur.

Celebrity dan Mompreneur Zaskia A Mecca mengatakan, awalnya ia

mengalam kesuiitan meiakukan kegiatan di dunia seni dan perfilman dengan
Tbu. Untuk ftu, ia

dengan modal awal Rp 7,5 juta dari rumah

saya menjadi arena dari
satu orang karyawan, kita turut membantu menghidupi banyak orang dan juga
mendapat banyak doa dari banyak orang” kata dia dalam keterangan tertuiis
Kamis (21/4/2022) TERPOPULER
Bacajuga: Gernas B8I di Bangka Belitung Diharapkan Dorong Pelaku UMKM
Berdaya Saing Global

Menanggapi hal tersebut, Certfied Financial Panner (CFP) Daya Uang Loita
Setyawati mengatakan, salah satu faktor utama dari kekuatan UMKM iaiah
pengelolaan keuangan yang baik

la menjelaskan, dalam perencanazn keuangan terdapat tiga bagian penting
yaitu pondasi (cash flow), tiang penyangga, berupa amal, investasi, atau dana
darurat, juga atap, berupa proteksi

P r sebaga pegiat proporsi alokasi
sebagai berikut, 50-60 persen untuk biaya rutin, maksimal 30 persen untuk
cicilan utang, 10 persen untuk tabungan, dan 10 persen untuk kebutuhan
pribadi; urai dia

la menambahkan, pelaku UMKM periu mengevaluasi kembali jika biaya
pengeluaran lebih besar dari pemasukan untuk melinat sumber dari
pengeluaran yang beriebinan serta menambah opsi pemasukan

la melanjutkan, selain memilii kemampuan pengelolaan uang yang baik,
keahiian di bidang digital turut menjadi faktor pendukung keberhasilan usaha

Bacajuga: Sri Mulyani: Ketimpangan Gender di indonesia Masih Cukup Besar

Sast ini, masyarakat Indonesia perlanan telah beralin ke layanan digital akiat
pandemi_ Sebab, selain lebih mudah, jasa maupun produk yang ditawarkan
juga dapat diakses secara onfine i mana pun dan kapan pun.

Motivasi  Fengshui  Tips Bisnis Kesehatan

Halaman Selanjutnya
Lewat media sosial, ia menyebut

i @ - D
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KOMPAS. com - Sejak panderni Covid-19 metanda, asuransi dianggap se0agal

aspe per 0 perlu cimiliki Hal i
perincung
Vesehatan dan kesangan
selan
Termasuk asuransi

Meiansi Kompas, layanan asuransi berbasis teknolog| digital cisebut
insurance fechnology (insurtech). Layanan ini memudankan nasabah untuk
mengakses semua layanan yang telan oisediakan oleh pak asurans! secara
efektf dan efisien.

Berkat asuransi dIgtal pula, SIS PXOSES PENQESIN SSUTANSI YaNg berbeit
belit dan susan, bisa cipatahian Bahvan, diketanui ayanan il juga
meningkatian jumian pengguna asurans!

Hal i At ik Otoritas Jasa Ki (0,
Yang menyimpuikan sektor asuransl kesenatan mampou mencatatan TERPOPULER
pertumbunan posiif paca masa panemi Covic-19. p——

Panguians
Kenggeien Pens:
Tersanghe Konos Mgar

Tranaformasi asueansi ol Gunia GipAal cukup pesat. Hlin Gsetuful cieh Dion
Rafael, seorang Insurance AGvisor, lewat UCaPaNNY3 dalam siniar Cuan episoce
an yu Masa Depan Asuransi DighalT” di Spotity
@ oo
Gimana ya Maza Depan Asurans:
S

Ageh + Gl - Cof Unikang g Yorman
(-

= N

Menurit Dion, pada masa pandemi, layanan digital jelas mempermudah,
terietin saat Ird masyaaKat ledih cendecung meiakikan 5egala serba daring
Paryecta jasa h

2aman dengan mengadakan program digital

Baca juga: Kisah Gojek dan Tokopedia Moraih Bermimpl dengan Konsistensi

pelayanan asa, agen harus seunsnan
10 agar roses ransaks! asurans: wa berjaian dengan ba Missinya dengan € sonoraid
‘memanfaatkan media komuniasi digital seperti Zoom, Gigitalisas tanda.
tangan, dan sedagainya

Kelebihan dan Kekurangan Asuransi Digital

Kefebitan pectama peralinan ke 58153 digital dalaem asuransi adalah basis
Gigital dapat memperkaya hubungan komuniasi pelanggan dengan pihak
‘asuransi. Hat Ini jelas mengubah dinamika seidtor il

‘ipmat 6 Penemontan
BL Jam Dinging Ini Temyats

!' Sebatksn Kesisien

————
b/ 5 @

Motvasl  Fengens Tips Banis Kesehatan

MHalaman Selanjutnya
Dion juga menyampaikan kepada Cuan,

naaman: @) 2 3 ‘Show All
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BTN dan IFG Life
Luncurkan Produk
Asuransi Jiwa BTN Proteksi

JAKARTA - PT Asuransi Jiwa IFG
(IFG Life) memperkenalkan produk
asuransi jiwa terbaru sebagai hasil
kerja sama dengan PT Bank Tabu-
ngan Negara (Persero) Thk, yaitu
BTN Proteksi. Produk asuransi ini
terintegrasi dengan produk kredit
pemilikan rumah (KPR) nonsubsidi

Direktur Utama IFG Life Har-
janto Tanuwidjaja menjelaskan, BTN
Proteksi merupakan perwujudan
dari komitmen IFG Life untuk
menghadirkan produk-produk yang
. e berbasis proteksi. Kerja sama ini juga
Harjanto Tanuwudlaja mcrupakgn awal bagi perusahaan

untuk memperkenalkan diri kepada
nasabah BTN. “IFG Life siap hadir mendampingi serta memberikan
perlindungan terhadap risiko yang mungkin terjadi dalam perjalanan
hidup mereka. IFG Life adalah teman yang akan selalu menjaga masa
depan para nasabah, agar tetap berjalan sesuai dengan keinginan
mereka,” jelas Harjanto, Kamis (21/4).

Selain terkait pertanggungan jiwa, BTN Proteksi memberikan
manfaat asuransi kumulatif untuk kondisi cacat tetap sebagian, atas
kehilangan atau kehilangan fungsi dari setiap bagian tubuh. Perlu-
asan cakupan itu bagian dari komitmen IFG Life untuk memberi-
kan layanan berbasis proteksi yang terpercaya, terlengkap, dan
mengedepankan kepentingan nasabah melalui transparansi infor-
masi dan memberikan manfaat lebih.

Produk tersebut juga terintegrasi dengan produk KPR nonsubsidi
milik BTN memiliki fitur vang sederhana, mudah dimengerti, dan
terjangkau. Namun demikian, nasabah perlu perlu menambah premi
Rp 33 ribu/bulan. Adapun manfaat manfaat asuransi ditawarkan
hingga Rp 350 juta, dengan masa pertanggungan satu tahun yang
dapat diperpanjang sampai dengan 56 tahun.

Dalam aspek pemasaran, BTN Proteksi akan tersedia di seluruh
kantor cabang BTN di seluruh Indonesia untuk memudahkan para
nasabah. Inisiatif kerja sama IFG Life dan BTN telah sejalan dengan
semangat kedua pihak untuk hadir memberikan proteksi kepada
lebih banyak nasabah pada setiap tahapan kehidupannya.

Tak hanya itu, kerja sama merupakan realisasi dari pilar bisnis
yang diamanatkan oleh IFG sebagai holding kepada IFG Life, yakni
pengembangan bisnis baru yang berbasis asuransi jiwa dan kesehat-
an. Proses kerja sama IFG Life dengan BTN juga dilandasi oleh
tata kelola yang baik dan manajemen risiko yang kuat dan penuh
kehati-hatian. “BTN Proteksi merupakan produk pembuka untuk
kerjasama yang telah terjalin ini. IFG Life akan terus menciptakan
produk-produk asuransi yang memberikan manfaat perlindungan
maksimal untuk para nasabah BTN. Sinergi antar-BUMN akan dapat
terus ditingkatkan lagi,” pungkas Harjanto.

Sementara itu, Direktur Funding and Distribution BTN Jasmin
menjelaskan, dengan adanya produk BTN Proteksi diharapkan
dapat memenuhi kebutuhan nasabah BTN khususnya akan proteksi
Asuransi Kecelakaan. Dia berharap, ke depan sinergi BTN dengan
IFG Life dapat terus berkembang dan produktif serta menguntung-
kan kedua belah pihak. “Adapun dalam implementasi awal produk
ini menggunakan tiga pilet branch yaitu BTN Kantor Cabang (KC)
Gading Square, KC Bintaro, dan KC Surabaya, adapun penunjukan
tiga pilot branch tersebut disesuaikan pula dengan sasaran segmen
nasabah kredit khususnya kepada para calon debitur nonsubsidi,”
ungkap Jasmin. (pri)




